DEFINICJE KNOW-HOW

Poniewaz ustawodawcy nie przewidzieli osobnej definicji know-how dla celow
bilansowych, uznaje si¢ tg sama, co do celow podatku dochodowego. Zgodnie z art.
16b ust. 1 pkt 7 ustawy o PDOP 1 art. 22b ust.1 pkt 7 ustawy o PDOF, know-how jest
warto$cig rownowartg uzyskanym informacjom zwigzanym z wiedzg w dziedzinie
przemystowej, handlowej, naukowej lub organizacyjnej. Sg to informacje, ktére
stanowig dobro niematerialne w formie wiedzy, doswiadczenia, danych kluczami ich
zastosowan, ktore pozwalaja na osiaggniecie okreslonego efektu gospodarczego, sa
zdobywane poprzez doswiadczenie, majg charakter poufny i istotny, oraz sg
przeliczalne na rzeczywistg warto$¢ materialng. Informacje te powinny by¢ jasno
okreslone, utrwalone 1 mozliwe do przekazania.

Wedhug interpretacji indywidualnej Dyrektora Izby Skarbowej w Warszawie z 2
wrzesnia 2011 r. nr [PPB5/423-611/11-2/RS, know-how jest zdolnos$cia, wiedzg lub
umiejetnoscig uzyskania okreslonego rezultatu lub dziatalno$ci 1 obejmuje informacje
o charakterze technicznym i nietechnicznym. ,,Know-how techniczne jest pojeciem
zblizonym do projektow wynalazczych. Naleza tu wszelkie kategorie rozwigzan
technicznych, facznie z wynalazkami, ktérym przystuguje zdolnos$¢ patentowa. Za
przedmiot know-how mozna uznawa¢ roéwniez doswiadczenie techniczno —
organizacyjne dotyczace wynalazkow 1 wzorow uzytkowych, jezeli ze wzgledu na
brak ktorejkolwiek przestanki zdolnosci patentowej albo zdolnosci rejestracyjnej nie
sg ani wynalazkami, ani wzorami uzytkowymi, ani projektami racjonalizatorskimi w
rozumieniu przepisow o prawie wlasnosci przemystowej, a przedstawiajg jednak
znaczng warto$¢ ekonomiczng 1 uzyteczng. Przedmiotem know-how nietechnicznego
s z kolei informacje o charakterze organizacyjnym, finansowym lub handlowym
przydatne do prowadzenia przedsi¢biorstwag...)”

WSA w Krakowie w wyroku z 9 wrze$nia 2010 r., sygn. akt I SA/Kr 847/10 orzekt,

iz ,, ,,know-how” to informacje o sposobie produkcji nieobjete patentami, umowami
licencyjnymi, gdyz nie majg charakteru wynalazczego. Pojecie to okresla ponadto
wiedze techniczng 1 specjalne wlasciwos$ci odkryte przez producenta w rezultacie
prowadzonych przez siebie badan, a nieznane konkurencji. Podobng definicj¢ zawiera
Komentarz do Modelowej Konwencji OECD o Unikaniu Podwojnego
Opodatkowania, w ktorym stwierdzono, ze ,,know-how” stanowi wszelkie
nieujawnione informacje techniczne konieczne do przemystowego odtworzenia
produktu lub procesu w sposob bezposredni 1 w tych samych warunkach, niezaleznie
od tego, czy informacja taka moze podlega¢ ochronie patentowej, czy tez nie (...)”.

Natomiast NSA w wyroku z 31 lipca 2003 r., sygn. akt. III SA/1661/02 orzekt iz
know-how jest zespotem informacji niejawnych, istotnych i1 zidentyfikowanych we
wlasciwej formie. W rozporzadzeniu Komisji (WE) nr 772/2004 z 7 kwietnia 2004 r.
w sprawie art. 81 ust. 3 Traktatu do kategorii porozumien o transferze technologii
(Dz. Urz. L. 123 z 27 kwietnia 2004 r., str. 11-17) wyjasnione jest, iz ,,know-how
oznacza pakiet nieopatentowanych informacji praktycznych, wynikajacych z
do$wiadczenia i badan, ktore sa:



I. niejawne, czyli nie s3 powszechnie znane lub tatwo dostepne

II. istotne, czyli wazne i uzyteczne z punktu widzenia wytwarzania produktow
objetych umowa, oraz

III. zidentyfikowane, czyli opisane w wystarczajaco zrozumiaty sposob, aby mozna
byto sprawdzi¢, czy spetniajg kryteria niejawnosci 1 istotnosci (...)”.
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